
磨きぬいた技術を
新たな市場で「事業」に変える！

時間：各回 13:00-16:00

8月18日(火)

第１回 ◆ 自社の強みを言葉にする

自社がこれまでに培ってきたコア技術で何ができるか（解決策）と、

なぜ他社より強いのか（優位性）を丁寧に棚卸しし整理します。

9月1日(火)

第２回 ◆ 市場から狙いを絞る

市場動向や競合プレイヤーの分析データに基づき、「誰の、どんな困り

ごとを解決するのか」を想定用途ごとに絞り込みます。

9月10日(木)

◆ ビジネスモデルを完成させる

お客様に選ばれるための「独自の価値提案」を言語化。

チャネルやコスト、収益の流れを含めた1枚の事業設計図を完成させます。

第３回

参
加
費

全3回 ワークショップ
プログラム

大阪ガスにて数々の新規事業創出に成功し、

同社オープン・イノベーション室長などを歴任

リンカーズ株式会社 

オープンイノベーション・エバンジェリスト

松本 毅
氏

講師紹介
ワークショップの参加申込方法

無
料
!

【締切】2026年8月3日（月）17:00

　新潟県 令和8年度ものづくり市場展開加速化事業
　ワークショップのご案内

県ホームページから参加申込書をダウンロー

ドの上、お申込みください。

主催者：新潟県 　運営事務局：リンカーズ株式会社

場所：新潟県工業技術総合研究所

費用：無料 応募要件：新潟県内の製造業


本ワークショップでは、新規事業企画において世界中で使われるフレームワーク
「リーンキャンバス」を使い、わずか1枚の「事業設計図」を全3回で完成させます


専門家の伴走支援により、初めての方でも安心してご参加いただけます！

 本ワークショップでは、新規事業企画において世界中で使われるフレームワーク
「リーンキャンバス」を使い、わずか1枚の「事業設計図」を全3回で完成させます

 専門家の伴走支援により、初めての方でも安心してご参加いただけます！

・優れた技術はあるが、既存の取引先以外の販路が見つからない…​

・新規事業に挑戦したいが、市場ニーズの掴み方や構想の手法が分からない…​​

・自社技術が「他業界」でどう役に立つのか、客観的な強みを知りたい…

こんなお悩み、ありませんか？​

本ワークショップは全３回を通して進める実践プログラムになります

https://www.pref.niigata.lg.jp/sec/sogyosuishin/r8monodukurishijyoutenkaikasokuka-workshop.html


ワークショップの参加申込方法

【締切】2026年8月3日（月）17:00

県ホームページから参加申込書をダウンロードの上、お申込みください。

【STEP２】ワークショップ

【STEP３】個別伴走支援

※ワークショップおよび個別支援へのご参加にあたっては、それぞれ選考（審査）がございます。

【STEP１】キックオフセミナー

・ものづくりの市場展開を加速する最新手法と事例紹介
・実践モデル企業から学ぶ成功事例

新潟県 令和8年度ものづくり市場展開加速化事業

新潟県 産業労働部

創業・イノベーション推進課 次世代技術振興係 

TEL：025-280-5244

E MAIL:
ngt050030@pref.niigata.lg.jp（担当：幸田）

リンカーズ株式会社

TEL: 080-6621-7018 

E MAIL:
tadashi.masuda@linkers.net
（担当：増田）

主催者 運営事務局

新潟県
×
リンカーズが総力を挙げてバックアップする



新規事業の「成功確率を最大化する」３ステップ
新潟県 × リンカーズが総力を挙げてバックアップする​​

新規事業の「成功確率を最大化する」３ステップ

お預かりする個人情報、機密情報は、厳格な管理体制のもとで適切に保護・取り扱いいたします。
諸事情により、プログラム内容、講師、時間帯などが予告なく変更、または中止・延期となる場合がございます。あらかじめご了承ください。
本ワークショップの録音、録画、撮影、および配布資料の無断転載・二次利用は固くお断りいたします。
本ワークショップへの参加、またはワークショップ内容の利用により生じた損害やトラブルについて、主催者・運営事務局は一切の責任を負いません。

・リンカーズの30,000人以上のネットワーク                            に直接アプローチ
・自社技術や製品のニーズ検証を行い、「勝てる事業企画書」の作成を支援

(※2023年3月時点)

専門家の伴走支援により、初めての方でも安心してご参加いただけます
ぜひお気軽にご応募下さい！

（全3回／約20社）

（10月～2027年3月／5社）

（7月23日／約50社）

・キックオフセミー内容の振り返り
・自社技術の棚卸
・新領域の市場分析、仮説構築を伴走しながらブラッシュアップ

本チラシご案内

（セミナー不参加の方でもご応募可能）

https://www.pref.niigata.lg.jp/sec/sogyosuishin/r8monodukurishijyoutenkaikasokuka-workshop.html
mailto:ngt050030@pref.niigata.lg.jp
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